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La Rioja vende
ideas y energia

J. ALBO

Lalocalidad
castellano-leonesa de Belorado inau-
gur6 ayer una de las plantas de bio-
masa mas novedosas de Espafa,
cuyo diseflo y ejecucién ha corrido
a cargo de la empresa riojana ‘Bio-
sar’. De ahi la presencia en los actos,
entre las autoridades regionales y
municipales de la vecina Comuni-
dad, del director general de la Cama-
ra de Comercio de La Rioja, Floren-
cio Nicolds, y del presidente de la Fe-
deracion Riojana de Empresarios,
Julian Domenech.

Se trata del primer proyecto de
calor centralizado -lo que se cono-
ce como ‘district heating’ (calefac-
cién urbana)- que se construye en
la Comunidad de Castillay Leén, y
uno de los primeros de su amplio en-
torno geografico. Esta central térmi-
ca, de 500 Kw y dos kilémetros de
tuberias, se puso en marcha a prin-
cipios de noviembre y de ella se be-
nefician ya varios edificios munici-
pales: los dos del colegio publico, el
del centro de dia y, en un futuro pro-

ximo, el Museo Nacional de Radio-
transmisiones, que tendra su sede
en el antiguosilo.

Alfredo Martinez, gerente de Bio-
sar, explicé que «es el primer pro-
yecto en Espafia en el que se imple-
menta un sistema de transporte y
elevacion de la materia prima, para
facilitar que se descargue con camién
volquete y no incrementar los cos-
tes de obra que puede suponer te-
ner un silo enterrado. Asi también
se facilita que el coste y repercusion
del transporte de la materia prima
sea minimoy, explica.

Como otra de las novedades, Mar-
tinez aflade que «la materia prima
que se utiliza en la instalacién es ma-
teria revalorizada del bosque que tie-
ne en propiedad el Ayuntamiento
de Belorado. Se utiliza astilla de ma-
dera de las limpiezas y clareos del
bosque. Con ello, la biomasa no s6lo
consigue ahorro sino también rique-
za, ya que se generan puestos de tra-
bajo desde que se produce la mate-
ria prima, se transporta, trata, reva-
loriza y se sirve al cliente que la usay.
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El equipo de 'Biosar’, ayer en Belorado, junto al edificio de recepcion de materia y caldera.
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Una apuesta
por las energias
renovables

La empresa ‘Biosar’ trabaja des-
de hace unos cuatro afios en La

Rioja y comunidades limitrofes.

Su actividad se centra en el de-
sarrollo de energias renovables
(solar, edlica, agua, mareas, bio-
masa), que contribuyan alare-

duccién del uso de combustibles
fosiles (petrdleo, carbon, gas na-
tural etc), alas que ven, cada
vez mas, como «una utopia». En
su haber figuran ya numerosas
instalaciones domésticas, in-
dustriales y municipales, de las
que la gran mayoria son térmi-
cas, para proporcionar alimen-
tacion de calefaccion y agua ca-
liente sanitaria. Alfredo Marti-
nezincide en el importante
ahorro que se consigue a través
de este tipo de energia, que es

mayor o menor en funcién del
tipo de combustible que se em-
plee. «Si se utiliza el mas caro
que hay en biomasa, que son los
pellets, tendriamos unos aho-
rros del 50-60% en relacion con
el gasoil, del 80-90% con el pro-
pano, y repecto al gas natural
del 30-35%. Si se trabaja con
combustibles mas economicos,
como cascara de almendra o
hueso de aceituna, los ahorros
se multiplicariany, indica el res-
ponsable de la empresa.
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FUERAS LEONIDAS,
DEJARIAS PASAR ESTA OPORTUNIDAD.

ROEN C3 TONIC
DICIONADO DESDE 80800:€

SOLO 300 UNIDADES

3.000€

COMO MINIMO

SOLO HASTA EL 29 DE FEBRERO, OPERACION ESPECIAL: 300 CITROEN C3.

Siéntete un héroe y consigue uno de los 300 Citroén C3 que te llevaran a la victoria. La de conseguir el coche que quieres al precio que todos los demas desean.

Y no olvides que tienes menos de un mes para convertirte en una leyenda.

EQUIPAMIENTO CITROEN C3 TONIC: AIRE ACONDICIONADO | 4 AIRBAGS | ABS, AFU, REF | RADIO MP3 CONNECTING BOX (BLUETOOTH Y
USB) | ORDENADOR DE A BORDO | RETROVISORES EXTERIORES ELECTRICOS
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CONSUMO MIXTO (L/100 KM) / EMISION CO; (G/KM): CITROEN C3: 3,4-6,6 / 87 - 153

*PVP recomendado Citroén C3 1.1i Tonic (impuestos, transporte, oferta y Plan Renove incluidos). * * Descuento para clientes particulares que entreguen un vehiculo propiedad del comprador desde al menos 3 meses, que financien un capital minimo de 6.000€
y una duracién minima de 48 meses a través de Banque PSA Finance, hasta fin de mes en los puntos de venta participantes. Modelo visualizado: Citroén C3 Exclusive. Oferta no acumulable. Consulte condiciones en www.citroen.es



